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PRÓLOGO

Esta obra es el producto del trabajo de un equipo de investigadores de Ecuador 

y México, con la misión de discutir un alcance más amplio de la cultura financiera de los 

estudiantes universitarios de esos países, mediante un análisis de sus factores financieros, 

socioculturales y emocionales en relación con la toma de decisiones financieras. A lo 

largo de sus capítulos, se examinan las valoraciones familiares, los valores sociales que 

informan los hábitos de ahorro y consumo, la aceptación de la deuda y el crédito, el papel 

de la gestión emocional y cómo esta apoya el desarrollo de la autonomía financiera como 

resultado de influencias sociales, reconociendo que la gestión del dinero representa 

identidad y aprendizaje generacional. 

El proyecto en cuestión consta de capítulos independientes pero interrelacionados. 

Cada uno comienza con una exploración del objetivo, la metodología, luego procede 

a desarrollar un marco teórico que valida teóricamente las variables bajo estudio, 

posteriormente se presenta un análisis en profundidad de los resultados, incluida la 

interpretación y proyección futura, y finalmente, una discusión y conclusiones que alinean 

los hallazgos con la literatura científica actual. 

El Capítulo 1 busca que los lectores comprendan cómo los estudiantes del 

Instituto Tecnológico Superior Ibarra de Ecuador cuidan sus recursos financieros y una 

descripción de la cultura financiera familiar a través de valores, costumbres y contextos 

sociales con una visión de cómo el ahorro se transmite de generación en generación, 

cómo las presiones culturales influyen en la experiencia de consumo y el vínculo entre 

la gestión emocional y la estabilidad financiera. Los hallazgos, sin embargo, subrayan 

cuán ambivalente puede ser una cultura: mientras que ahorrar dinero para gastar es 

muy valorado, con una cantidad considerable de neutralidad que indica susceptibilidad al 

consumo rápido y al acceso fácil al crédito, existe una fricción profundamente arraigada 

con la presión social, que los empuja a comprar rápidamente cuando las cosas suceden 

en sus funciones familiares. 

En los Capítulos 2 y 3, se explican las emociones más relevantes de los estudiantes 

universitarios de la Universidad Autónoma de Chihuahua, México, en cuanto a cómo 

los aspectos culturales, familiares y emocionales contribuyen al sentido del crédito, la 

independencia y la planificación a largo plazo. En paralelo a los capítulos anteriores, la 

racionalidad financiera no está aislada, sino mediada por patrones emocionales que son 

capaces de producir estabilidad económica y amenazarla. Sale a la luz una presión social 

inquietante, donde los estudiantes indican que gastarán más de lo que pueden permitirse, 

para cumplir con alguna expectativa festiva o cultural. 



Finalmente, en los Capítulos 4 y 5, se examina la toma de decisiones como 

una práctica colectivista con una gran aversión cultural a endeudarse y una fuerte 

transferencia de comportamientos financieros por parte de los mayores que nos informan 

a través de la observación. En una nota transversal, estas investigaciones indican que 

existen valores ampliamente reconocidos como la seguridad financiera, el ahorro y la 

independencia económica en las culturas estudiadas, pero estos principios coexisten con 

tensiones entre el consumo inmediato, la presión social y la indecisión colectiva. 

En general, los hallazgos subrayan una ambivalencia estructural en la cultura 

financiera predominante: los valores tradicionales perduran pero no se cristalizan 

completamente frente a los cambios modernos, la familia es el eje principal de la educación 

financiera, y los jóvenes aprenden más a través de la observación de sus padres o 

abuelos que por la formación académica formal. El papel clave del texto es demostrar 

que la educación financiera no se trata solo de adquirir conocimientos técnicos, sino que 

debe integrar la dimensión emocional y sociocultural como la dimensión estratégica para 

estimular la toma de decisiones responsables. 

El desafío identificado es traducir la neutralidad en convicción y hacer del ahorro, 

la prudencia y la regulación emocional los pilares del bienestar para los años venideros. Sin 

embargo, no hace falta decir que la información técnica (presupuesto, tasas) sigue siendo 

inadecuada, a menos que también se tenga regulación emocional y una comprensión 

de las presiones sociales para mitigar la ansiedad o la euforia que dominan la toma de 

decisiones financieras. Esta obra anima al lector a considerar la intrincada interrelación de 

la cultura, la familia y las emociones en el ámbito financiero para ofrecer una investigación 

y un análisis empírico relevante y orientado al futuro que puedan atraer a los lectores; 

responsables de políticas, incluidos académicos y profesionales, que buscan fomentar 

una cultura financiera rigurosa, sostenible y resiliente.

Sara Esperanza Lucero Revelo

Ana Isabel Ordoñez Parada

Juan Flores Preciado
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RESUMEN: La cultura financiera constituye 
un eje fundamental en la organización de 
la vida familiar y comunitaria, pues refleja 
valores, prácticas y creencias que trascienden 
lo meramente económico para convertirse en 
expresiones de identidad cultural. En distintos 
contextos, las decisiones financieras no se 
toman de manera aislada, sino en conjunto 
con la pareja o la familia, lo que evidencia un 
carácter colectivo en la gestión de los recursos. 
Este enfoque compartido se complementa 
con la valoración del ahorro como símbolo de 
responsabilidad y estabilidad, aunque enfrenta 
tensiones derivadas de la presión social y 
del consumo inmediato, especialmente en 
celebraciones y eventos familiares. Al mismo 
tiempo, la transmisión intergeneracional de 
hábitos financieros —donde los jóvenes 
aprenden observando las decisiones de los 
adultos mayores— refuerza la continuidad 
de patrones culturales que privilegian la 
propiedad como signo de seguridad, incluso 
por encima de la educación financiera formal. 
Sin embargo, los datos evidencian una cultura 
ambivalente: mientras un sector respalda el 
ahorro, otro prioriza el disfrute presente y una 
mayoría se mantiene en neutralidad, lo que 
revela vulnerabilidad frente a las condiciones 
externas. En este escenario, la gestión 
emocional también emerge como un factor 
clave, pues influye en la manera en que las 
familias enfrentan la incertidumbre económica 
y las presiones sociales. La aceptación parcial 
de los patrones emocionales muestra que 
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aún no se consolidan como un valor esencial, lo que plantea el desafío de transformar 
la indecisión en convicción. De este modo, el presente artículo busca analizar las 
dimensiones socioculturales de la cultura financiera familiar y su relación con la gestión 
emocional, identificando los valores predominantes, las tensiones existentes y los retos 
para consolidar el ahorro y la estabilidad como pilares de bienestar futuro.
PALABRAS CLAVE: valores culturales; dinámica familiar; normas sociales; presión 
cultural; actitudes hacia el crédito.

1. INTRODUCCIÓN

El dinero y las decisiones financieras no dependen solo de cálculos económicos: 

están atravesados por la cultura, las normas sociales y la influencia de la familia. En 

muchos casos, el ahorro, la independencia financiera y la cautela frente al crédito se 

convierten en valores que guían cómo las personas administran sus recursos.

Este estudio es relevante porque vivimos en un contexto de endeudamiento 

creciente y presión social hacia el consumo, donde entender cómo influyen los valores 

culturales y familiares en las decisiones financieras ayuda a explicar los hábitos 

económicos actuales. Por tanto, se parte del objetivo de analizar cómo los valores 

culturales, las normas sociales, la dinámica familiar y las actitudes hacia el crédito y la 

independencia financiera influyen en las decisiones económicas.

A la vez se plantea la hipótesis, donde se espera encontrar que la cultura 

estudiada valora más la seguridad y el ahorro, transmite estos principios desde la 

familia, percibe el crédito con cautela y reconoce la independencia financiera como un 

valor fundamental.

2. MARCO TEÓRICO 

2.1. VALORES CULTURALES SOBRE EL DINERO

Los valores culturales y sociales condicionan la forma de percibir los dineros 

en los individuos y su forma de utilizarlos, ante lo cual. López Torres & Valenzuela 

Montoya (2024) enfatizan que la educación financiera ejerce una influencia directa 

en el endeudamiento de jóvenes universitarios, dichos valores moldean la relación 

con el dinero.

Por otra parte, Jurić (2025) hace referencia en relación al bienestar psicológico el 

cual es resultado de las actitudes culturales diferenciadas entre culturas colectivistas e 

individualistas, hacia la gestión del dinero. 
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2.2. NORMAS SOCIALES Y PRESIÓN CULTURAL

Los lineamientos referenciales en la toma de decisiones financieras, los 

marcan las normas sociales y muchas veces la autonomía individual es limitada por 

la presión cultural. Esto lo ratifica Zapata-Antón & Castellanos-Alvarenga (2024), 

después de un estudio analítico sobre modelos en la toma de decisiones y vinculación 

con políticas públicas de educación financiera, afirma cómo la racionalidad económica 

está influenciada por la presión cultural. Además, Raya & Orozco (2024) indican que 

la toma de decisiones financieras está guiada conductualmente por las emociones y 

normas sociales.

2.3. DINÁMICA FAMILIAR EN DECISIONES FINANCIERAS

La familia tiene un rol decisivo en la administración de recursos y en la transmisión 

de valores financieros. Lo cual refirman, Sánchez Pantaleón et al. (2023–2024) sobre 

cómo la dinámica familiar influye en la gestión financiera a través de un estudio 

sistemático sobre la toma de decisiones en empresas familiares latinoamericanas. 

Así mismo, Sánchez (2023) destaca cómo la planificación, los hijos y la seguridad 

económica son determinantes en las decisiones financieras familiares, donde es 

decisivo el entorno doméstico.

2.4. ACTITUDES HACIA EL CRÉDITO Y LA DEUDA

Las actitudes hacia el crédito reflejan percepciones de riesgo, confianza y 

expectativas de futuro. De acuerdo a López Torres & Valenzuela Montoya (2024) la 

tendencia al endeudamiento, es consecuencia del concepto de materialismo que se 

tenga y de la baja educación financiera que tenga cada persona. A esto complementa, 

Jurić (2025) sobre la relación de las actitudes hacia la deuda y la salud mental, cuando 

hay ansiedad financiera cuando hay una percepción negativa del crédito. 

2.5. AUTONOMÍA E INDEPENDENCIA FINANCIERA

Según Zapata-Antón & Castellanos-Alvarenga (2024) acentúan en la educación 

financiera para fortalecer la autonomía en la toma de decisiones, esto significa 

tomar decisiones económicas sin depender de presiones externas, en cambio, la 

independencia manifiesta sostenibilidad a largo plazo. Tal como lo confirma Jurić (2025), 

esta independencia financiera se asocia con bienestar psicológico y resiliencia frente a 

crisis económicas.
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3. METODOLOGÍA

En el diseño metodológico, se empleó un enfoque cuantitativo-descriptivo 

y prospectivo, orientado a identificar percepciones culturales y sociales sobre el 

dinero y las finanzas personales. Para este capítulo se tomó el análisis realizado en 

10 dimensiones clave (seguridad financiera, ahorro, endeudamiento, independencia, 

dinámica familiar, redistribución, estatus social, apoyo intergeneracional, capital 

cognitivo y planificación).

Se aplicó un cuestionario estructurado con preguntas cerradas en escala Likert 

(acuerdo, desacuerdo, neutralidad, en desacuerdo y totalmente en desacuerdo). Se 

realizó un análisis prospectivo comparativo, entre las 10 dimensiones, identificando: 

tendencias dominantes. Zonas de oportunidad. Riesgos y proyecciones positivas, 

escenarios futuros deseables con apoyo de políticas públicas y educación financiera. 

Desde esta perspectiva se evidencian los siguientes resultados:

1.	 En mi cultura, se valora más la seguridad financiera a largo plazo que el 

disfrute de la vida presente

Tabla 1. Valoración de la seguridad financiera a largo plazo.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 11 7,6 7,6

De acuerdo 41 28,3 35,9

Neutro 57 39,3 75,2

En desacuerdo 26 17,9 93,1

Totalmente en desacuerdo 10 6,9 100,0

Total 145 100,0

La valoración de la seguridad financiera a largo plazo muestra la distribución de 

respuestas de 145 participantes frente a una afirmación relacionada con la seguridad 

financiera futura. Los resultados se presentan en frecuencias absolutas, porcentajes 

y porcentajes acumulados: Totalmente de acuerdo: 11 personas (7,6%). De acuerdo: 41 

personas (28,3%). Neutro: 57 personas (39,3%). En desacuerdo: 26 personas (17,9%)- 

Totalmente en desacuerdo: 10 personas (6,9%).



Cultura Financiera y Toma de Decisiones: Responsabilidad, Factores 
Socioculturales y Emocionales en Estudiantes Universitarios de América Latina Capítulo 1 5

Gráfica 1. Valoración de la seguridad financiera a largo plazo.

La categoría “Neutro” concentra la mayor proporción (39,3%), lo que indica una 

tendencia significativa hacia la indecisión o falta de certeza respecto a la seguridad 

financiera a largo plazo. Sumando “De acuerdo” y “Totalmente de acuerdo”, se obtiene 

un 35,9% de respuestas positivas, lo que refleja un nivel moderado de confianza en la 

seguridad financiera futura.

En contraste, las respuestas negativas (“En desacuerdo” + “Totalmente en 

desacuerdo”) alcanzan el 24,8%, mostrando que casi una cuarta parte de los participantes 

perciben inseguridad financiera.

El gráfico 1, correspondiente mostraría una distribución con un pico en la 

neutralidad, seguido por un bloque importante de acuerdo y un grupo menor en 

desacuerdo. Por lo tanto, la mayoría de los encuestados no tiene una postura firme, lo 

que sugiere incertidumbre generalizada. Sin embargo, existe una ligera inclinación hacia 

la confianza más que hacia la desconfianza.

2.	 Mi familia me ha enseñado que el ahorro es más importante que el gasto 

en experiencias o bienes materiales.

Tabla 2. Priorización del ahorro sobre el consumo material.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 30 20,7 20,7

De acuerdo 57 39,3 60,0

Neutro 38 26,2 86,2

En desacuerdo 12 8,3 94,5

Totalmente en desacuerdo 8 5,5 100,0

Total 145 100,0
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La priorización del ahorro sobre el consumo material, en la tabla se observan 

distribuidos de la siguiente manera, Totalmente de acuerdo: 30 personas (20,7%). De 

acuerdo: 57 personas (39,3%). Neutro: 38 personas (26,2%). En desacuerdo: 12 personas 

(8,3%). Totalmente en desacuerdo: 8 personas (5,5%)

Gráfica 2. Priorización del ahorro sobre el consumo material.

La mayoría de los encuestados (60%) está de acuerdo o totalmente de acuerdo 

con priorizar el ahorro sobre el consumo material, lo que refleja una tendencia positiva 

hacia la planificación financiera. El grupo neutral representa un 26,2%, indicando que 

más de una cuarta parte de los participantes no tiene una postura definida, posiblemente 

por falta de hábitos financieros claros o por incertidumbre económica. Las respuestas 

negativas (13,8%) son minoritarias, lo que sugiere que solo una pequeña proporción 

prefiere el consumo inmediato por encima del ahorro.

El gráfico 2, muestra un predominio de las barras en las opciones positivas, seguido 

por un bloque considerable en la neutralidad y un grupo reducido en el desacuerdo. Donde 

se observa, una clara inclinación hacia el ahorro, lo que refleja una percepción de que la 

estabilidad futura es más valiosa que el consumo presente. Sin embargo, la neutralidad 

indica que aún hay espacio para fortalecer la cultura del ahorro.

3.	 En mi cultura, el crédito y las deudas son vistos negativamente y deben 

evitarse siempre que sea posible.

Tabla 3. Percepción cultural negativa hacia el endeudamiento.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 11 7,6 7,6

De acuerdo 47 32,4 40,0

Neutro 46 31,7 71,7

En desacuerdo 31 21,4 93,1

Totalmente en desacuerdo 10 6,9 100,0

Total 145 100,0
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La percepción cultural negativa de los participantes sobre la visión cultural 

respecto al endeudamiento. La tabla visualiza los siguientes resultados: Totalmente de 

acuerdo: 11 personas (7,6%). De acuerdo: 47 personas (32,4%). Neutro: 46 personas 

(31,7%). En desacuerdo: 31 personas (21,4%). Totalmente en desacuerdo: 10 personas 

(6,9%).

Gráfico 3. Percepción cultural negativa hacia el endeudamiento.

La suma de respuestas positivas (40%) indica que una parte considerable de los 

encuestados percibe el endeudamiento como algo culturalmente negativo. El grupo neutral 

(31,7%) es muy relevante, lo que sugiere que existe una gran proporción de personas 

sin una postura clara, posiblemente porque reconocen tanto ventajas como riesgos del 

endeudamiento. Las respuestas negativas (28,3%) muestran que casi un tercio de los 

participantes no comparte la idea de que el endeudamiento sea culturalmente negativo, 

lo que refleja una visión más flexible o pragmática hacia el crédito.

El gráfico 3 indica, un equilibrio entre las posturas positivas y negativas, con un 

bloque central de neutralidad que domina la distribución. Aunque existe una tendencia 

hacia considerar el endeudamiento como algo culturalmente negativo, la presencia 

significativa de neutrales y desacuerdos evidencia una división cultural: el crédito es visto 

por algunos como riesgo, pero por otros como herramienta financiera válida.
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4.	 La independencia financiera es un valor importante en mi cultura.

Tabla 4. Relevancia de la independencia financiera como valor.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 22 15,2 15,2

De acuerdo 74 51,0 66,2

Neutro 36 24,8 91,0

En desacuerdo 6 4,1 95,2

Totalmente en desacuerdo 7 4,8 100,0

Total 145 100,0

Con respecto a la relevancia de la independencia financiera como valor muestra 

las siguientes respuestas: Totalmente de acuerdo: 22 personas (15,2%). De acuerdo: 

74 personas (51,0%). Neutro: 36 personas (24,8%). En desacuerdo: 6 personas (4,1%). 

Totalmente en desacuerdo: 7 personas (4,8%).

Gráfico 4. Relevancia de la independencia financiera como valor.

La mayoría de los encuestados (66,2%) está de acuerdo o totalmente de 

acuerdo en que la independencia financiera es un valor importante en su cultura. Esto 

evidencia una fuerte valoración positiva hacia la autonomía económica.El grupo neutral 

(24,8%) representa una cuarta parte de los participantes, lo que indica que algunos 

no tienen una postura definida, quizás por falta de experiencia o por considerar que 

la independencia financiera depende de factores externos. Las respuestas negativas 

(8,9%) son minoritarias, lo que sugiere que muy pocas personas restan importancia a 

este valor cultural.
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El gráfico 4, indica un predominio claro en las opciones positivas, seguido por 

un bloque intermedio de neutralidad y un grupo pequeño en desacuerdo. Por lo tanto, 

existe una tendencia cultural marcada hacia la valoración de la independencia financiera, 

lo que refleja que la autonomía económica es vista como un ideal socialmente aceptado 

y deseable.

5.	 En mi cultura, las decisiones financieras suelen ser tomadas por la familia 

y no de manera individual.

Tabla 5. Centralización familiar en la toma de decisiones económicas.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 17 11,7 11,7

De acuerdo 28 19,3 31,0

Neutro 49 33,8 64,8

En desacuerdo 37 25,5 90,3

Totalmente en desacuerdo 14 9,7 100,0

Total 145 100,0

En la centralización familiar en la toma de decisiones económicas, se encontró 

los siguientes resultados: Totalmente de acuerdo: 17 personas (11,7%).De acuerdo: 28 

personas (19,3%).Neutro: 49 personas (33,8%). En desacuerdo: 37 personas (25,5%). 

Totalmente en desacuerdo: 14 personas (9,7%)

Gráfico 5. Centralización familiar en la toma de decisiones económicas.

El grupo neutral (33,8%) es el más numeroso, lo que refleja una falta de consenso 

claro sobre si las decisiones financieras se toman en familia o de manera individual. Las 

respuestas positivas (31%) muestran que casi un tercio de los encuestados percibe una 
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tendencia cultural hacia la centralización familiar en las decisiones económicas. Las 

respuestas negativas (35,2%) superan ligeramente a las positivas, lo que indica que 

una proporción similar considera que las decisiones financieras se toman de manera 

más individual.

En el gráfico 5, se observa, una distribución bastante equilibrada, con un bloque 

central de neutralidad y porcentajes similares en las posturas positivas y negativas. Lo 

cual indica que no existe una tendencia dominante; la percepción cultural sobre la toma 

de decisiones financieras está fragmentada entre quienes valoran la participación familiar, 

quienes defienden la autonomía individual y quienes no tienen una postura definida.

6.	 La cultura de mi país valora el compartir el dinero con la familia extendida 

(por ejemplo, abuelos, tías, tíos) que ahorrar para uno mismo.

Tabla 6. Preferencia por la redistribución de riqueza en la familia extendida.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 8 5,5 5,5

De acuerdo 23 15,9 21,4

Neutro 42 29,0 50,3

En desacuerdo 51 35,2 85,5

Totalmente en desacuerdo 21 14,5 100,0

Total 145 100,0

Con respecto a la preferencia por la redistribución de riqueza en la familia 

extendida. Los resultados se distribuyen de la siguiente manera: Totalmente de acuerdo: 

8 personas (5,5%). De acuerdo: 23 personas (15,9%). Neutro: 42 personas (29,0%). En 

desacuerdo: 51 personas (35,2%). Totalmente en desacuerdo: 21 personas (14,5%).

Gráfico 6. Preferencia por la redistribución de riqueza en la familia extendida.
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La mayoría de los encuestados (49,7%) está en desacuerdo o totalmente en 

desacuerdo con la redistribución de riqueza en la familia extendida, lo que refleja 

una tendencia cultural hacia la autonomía económica individual más que hacia la 

solidaridad familiar ampliada. El grupo neutral (29%) es significativo, lo que indica que 

una parte importante de los participantes no tiene una postura definida, posiblemente 

porque reconocen tanto ventajas como desventajas de redistribuir recursos en la 

familia extendida. Las respuestas positivas (21,4%) son minoritarias, lo que sugiere 

que solo una quinta parte de los encuestados valora la redistribución como práctica 

cultural importante.

El gráfico 6, presenta un predominio claro de las barras en el desacuerdo, 

seguido por un bloque intermedio de neutralidad y un grupo reducido en el acuerdo, 

lo cual indica una tendencia cultural marcada hacia la independencia financiera y la 

gestión individual de los recursos, con menor aceptación de prácticas de redistribución 

en la familia extendida.

7.	 La riqueza personal en mi cultura es vista como un símbolo de éxito y 

estatus social.

Tabla 7. La riqueza personal como indicador de estatus social.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 26 17,9 17,9

De acuerdo 57 39,3 57,2

Neutro 43 29,7 86,9

En desacuerdo 10 6,9 93,8

Totalmente en desacuerdo 9 6,2 100,0

Total 145 100,0

En relación a la riqueza personal como indicador de estatus social, los resultados 

que se encontraron fueron: Totalmente de acuerdo: 26 personas (17,9%). De acuerdo: 

57 personas (39,3%). Neutro: 43 personas (29,7%). En desacuerdo: 10 personas (6,9%). 

Totalmente en desacuerdo: 9 personas (6,2%).
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Gráfico 7. La riqueza personal como indicador de estatus social.

La mayoría de los encuestados (57,2%) está de acuerdo o totalmente de acuerdo 

con que la riqueza personal es un indicador de estatus social, lo que refleja una fuerte 

asociación cultural entre dinero y prestigio. El grupo neutral (29,7%) es considerable, lo que 

indica que casi un tercio de los participantes no tiene una postura definida, posiblemente 

porque reconocen que el estatus puede depender también de otros factores (educación, 

profesión, valores).Las respuestas negativas (13,1%) son minoritarias, lo que sugiere que 

solo una pequeña parte de los encuestados rechaza la idea de que la riqueza determine 

el estatus social.

El gráfico 7, indica un predominio claro en las opciones positivas, seguido por un 

bloque intermedio de neutralidad y un grupo reducido en el desacuerdo. Esto significa, 

una tendencia cultural marcada hacia la valoración de la riqueza como símbolo de estatus, 

aunque con un sector significativo que se mantiene indeciso o que considera otros 

factores relevantes.

8.	 En mi cultura, se espera que los padres o los mayores provean 

económicamente a los más jóvenes, incluso después de que estos lleguen 

a la adultez.

Tabla 8. Expectativa de provisión económica hacia descendientes adultos.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 4 2,8 2,8

De acuerdo 24 16,6 19,3

Neutro 46 31,7 51,0

En desacuerdo 50 34,5 85,5

Totalmente en desacuerdo 21 14,5 100,0

Total 145 100,0
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Frente a la expectativa de provisión económica hacia descendientes adultos, los 

resultados muestran lo siguiente: Totalmente de acuerdo: 4 personas (2,8%).De acuerdo: 

24 personas (16,6%). Neutro: 46 personas (31,7%). En desacuerdo: 50 personas (34,5%). 

Totalmente en desacuerdo: 21 personas (14,5%).

Gráfico 8. Expectativa de provisión económica hacia descendientes adultos.

La mayoría de los encuestados (49%) está en desacuerdo o totalmente 

en desacuerdo con la idea de que exista una expectativa cultural de proveer 

económicamente a los descendientes adultos. Esto refleja una tendencia hacia la 

autonomía financiera de los hijos una vez alcanzada la adultez. El grupo neutral (31,7%) 

es significativo, lo que indica que una parte importante de los participantes no tiene una 

postura definida, posiblemente porque reconocen que en algunos contextos puede 

ser necesario seguir apoyando económicamente a los hijos adultos. Las respuestas 

positivas (19,4%) son minoritarias, lo que sugiere que solo una quinta parte de los 

encuestados considera que la provisión económica hacia descendientes adultos es un 

valor cultural vigente.

El gráfico 8, evidencia un predominio claro en las opciones de desacuerdo, seguido 

por un bloque intermedio de neutralidad y un grupo reducido en el acuerdo. Determinando 

una tendencia cultural hacia la independencia financiera de los descendientes adultos, 

aunque con un sector considerable que se mantiene indeciso y un grupo minoritario que 

aún valora la provisión económica prolongada.

9.	 La acumulación de riqueza es considerada más importante que la 

acumulación de conocimientos o experiencias en mi cultura.
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Tabla 9. Prevalencia de la acumulación de capital sobre el cognitivo.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 8 5,5 5,5

De acuerdo 25 17,2 22,8

Neutro 54 37,2 60,0

En desacuerdo 39 26,9 86,9

Totalmente en desacuerdo 19 13,1 100,0

Total 145 100,0

A propósito de la prevalencia de la acumulación de capital sobre el cognitivo, es 

decir el conocimiento, educación, habilidades. Los resultados indican que: Totalmente 

de acuerdo: 8 personas (5,5%). De acuerdo: 25 personas (17,2%). Neutro: 54 personas 

(37,2%). En desacuerdo: 39 personas (26,9%). Totalmente en desacuerdo: 19 personas 

(13,1%).

Gráfico 9. Prevalencia de la acumulación de capital sobre el cognitivo.

La mayoría de los encuestados (40%) está en desacuerdo o totalmente en 

desacuerdo con la idea de que la acumulación de capital económico prevalezca sobre 

el cognitivo, lo que refleja una tendencia cultural hacia valorar el conocimiento y las 

capacidades intelectuales. El grupo neutral (37,2%) es el más numeroso, lo que indica una 

alta indecisión o reconocimiento de que ambos tipos de capital pueden tener relevancia 

según el contexto. Las respuestas positivas (22,7%) son minoritarias, lo que sugiere que 

solo una quinta parte de los encuestados considera que el capital económico tiene mayor 

peso cultural que el cognitivo.

El gráfico 9, muestra un predominio en las opciones de desacuerdo, seguido 

muy de cerca por la neutralidad, y un grupo reducido en el acuerdo. Por lo cual, hay una 
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tendencia cultural hacia la valoración del capital cognitivo sobre el económico, aunque 

la fuerte presencia de neutrales evidencia que aún no hay un consenso firme y que la 

percepción puede variar según las circunstancias sociales y económicas.

10.	 En mi cultura, se asume que las decisiones financieras deben ser tomadas 

con mucha prudencia y planificación a largo plazo.

Tabla 10. Grado de prudencia y planificación financiera extensiva.

Escala Frecuencia Porcentaje (%) Porcentaje acumulado

Totalmente de acuerdo 25 17,2 17,2

De acuerdo 87 60,0 77,2

Neutro 28 19,3 96,6

En desacuerdo 3 2,1 98,6

Totalmente en desacuerdo 2 1,4 100,0

Total 145 100,0

Con respecto al grado de prudencia y planificación financiera extensiva, los 

resultados muestran: Totalmente de acuerdo: 25 personas (17,2%). De acuerdo: 87 

personas (60,0%). Neutro: 28 personas (19,3%). En desacuerdo: 3 personas (2,1%). 

Totalmente en desacuerdo: 2 personas (1,4%).

Gráfico 10. Grado de prudencia y planificación financiera extensiva.

La gran mayoría de los encuestados (77,2%) está de acuerdo o totalmente de 

acuerdo con la relevancia de la prudencia y la planificación financiera extensiva, lo que 

refleja una cultura fuertemente orientada hacia la previsión económica. El grupo neutral 

(19,3%) es minoritario pero relevante, lo que indica que algunos participantes no tienen 

una postura definida, quizás porque consideran que la planificación depende de las 

circunstancias económicas o personales. Las respuestas negativas (3,5%) son muy 

reducidas, lo que sugiere que casi nadie rechaza la importancia de la prudencia financiera.
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El gráfico 10, presenta un predominio muy marcado en las opciones positivas, 

seguido por un bloque pequeño de neutralidad y un grupo mínimo en el desacuerdo. 

Reflejando una tendencia cultural clara y dominante hacia la valoración de la planificación 

financiera, lo que refleja una percepción social de que la prudencia económica es esencial 

para la estabilidad y el bienestar.

4. ANÁLISIS PROSPECTIVO 

Al hacer un análisis prospectivo comparativo entre las diez preguntas estudiadas 

y organizado en torno a tendencias, oportunidades, riesgos y proyecciones. Posibilitó ver 

cómo se relacionan entre sí y qué patrones culturales y económicos emergen:

4.1. TENDENCIAS DOMINANTES

Seguridad financiera y planificación (gráficos 1, 4, 10): Existe una inclinación 

hacia la prudencia, la independencia y la planificación financiera como valores 

centrales.

Ahorro vs. consumo (gráficos 2, 5): El ahorro se mantiene fuerte culturalmente, 

aunque la toma de decisiones familiares introduce tensiones entre tradición y 

autonomía individual.

Endeudamiento y redistribución (gráficos 3, 6, 8): Predomina la cautela frente 

al crédito y la resistencia a la redistribución familiar, reforzando la autonomía 

económica.

Estatus y capital (gráficos 7, 9): La riqueza sigue siendo símbolo de prestigio, 

pero hay señales de transición hacia valorar más el conocimiento y el capital 

cognitivo.

4.2. OPORTUNIDADES DE INTERVENCIÓN

Educación financiera: Es el factor transversal que puede transformar la 

neutralidad en confianza (gráficos 1, 2, 4, 10).

Políticas públicas inclusivas: Incentivos al ahorro, acceso a crédito responsable 

y apoyo al empleo juvenil pueden fortalecer la autonomía (gráficos 3, 8).

Cambio cultural: Promover valores alternativos al dinero como estatus (educación, 

innovación, solidaridad) puede equilibrar percepciones (gráficos 7, 9).
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4.3. RIESGOS 

Crisis económicas: Inflación, desempleo o pérdida de poder adquisitivo pueden 

revertir tendencias positivas hacia el ahorro y la planificación (gráficos 1, 2, 10).

Desigualdad social: Si la riqueza se consolida como único indicador de estatus, 

se profundizan tensiones culturales y económicas (gráfico 7).

Dependencia familiar: En contextos de crisis, la falta de predisposición a 

redistribuir recursos puede generar conflictos internos (gráficos 6, 8).

4.4. PROYECCIONES POSITIVAS

Consolidación de la autonomía financiera: La mayoría de las figuras apuntan a 

un futuro donde cada individuo o núcleo familiar gestiona sus propios recursos 

(gráficos 4, 6, 8).

Fortalecimiento del ahorro y la planificación: Se espera que estos valores se 

mantengan como pilares culturales y sociales (gráficos 2, 10).

Transición hacia el capital cognitivo: La economía del conocimiento y la 

digitalización favorecen que el prestigio se vincule más al saber que a la 

acumulación material (gráfico 9).

De este, análisis comparativo de las diez preguntas analizadas se puede concluir 

que, el patrón cultural emergente es una sociedad que valora la autonomía financiera, 

el ahorro y la planificación, pero que enfrenta riesgos de desigualdad y dependencia en 

contextos de crisis. La clave para un futuro más equilibrado está en educación financiera, 

inclusión económica y revalorización del capital cognitivo.

5. DISCUSIÓN 

En los valores culturales sobre el dinero, los resultados muestran que la prudencia, 

el ahorro y la independencia financiera (gráficos 2, 4, 10) son valores dominantes en la 

percepción social. Esto coincide con López Torres & Valenzuela Montoya (2024), quienes 

señalan que la educación financiera moldea la relación con el dinero y reduce la tendencia 

al endeudamiento. En este sentido, la neutralidad observada en varias preguntas (gráficos 

1, 2, 3) representa un espacio de intervención educativa que puede transformar la 

indecisión en confianza.

Con respecto a normas sociales y presión cultural, se encuentra que, la influencia 

de las normas sociales se refleja en la centralización familiar en decisiones económicas 

(gráfico 5) y en la expectativa de apoyo hacia descendientes adultos (gráfico 8). Tal como 

plantean Zapata-Antón & Castellanos-Alvarenga (2024), la racionalidad económica está 
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condicionada por la presión cultural y las emociones (Raya & Orozco, 2024). Esto explica 

la tensión entre autonomía individual y tradición familiar, donde la educación financiera y 

las políticas públicas pueden equilibrar la balanza hacia decisiones más racionales.

En lo referente a dinámica familiar en decisiones financieras, la redistribución de 

riqueza en la familia extendida (gráfico 6) y la expectativa de apoyo intergeneracional 

(gráfico 8) muestran que, aunque predomina la autonomía, las crisis económicas podrían 

reactivar prácticas de solidaridad familiar. Sánchez Pantaleón et al. (2023–2024) destacan 

que la familia es un agente clave en la transmisión de valores financieros, lo que se refleja 

en la ambivalencia cultural entre independencia y cooperación.

En relación a actitudes hacia el crédito y la deuda, la percepción negativa 

hacia el endeudamiento (Figura 3) confirma lo señalado por López Torres & Valenzuela 

Montoya (2024): la baja educación financiera y el materialismo incrementan el riesgo de 

endeudamiento. Además, Jurić (2025) vincula estas actitudes con la ansiedad financiera, 

lo que explica la resistencia cultural al crédito. Sin embargo, la zona neutral abre la 

posibilidad de que, con créditos responsables y educación, el endeudamiento sea visto 

como herramienta de inversión.

Así también en Autonomía e independencia financiera, la independencia financiera 

(gráfico 4) y la planificación extensiva (gráfico 10) se consolidan como pilares culturales, 

en línea con Zapata-Antón & Castellanos-Alvarenga (2024), quienes destacan que 

la educación financiera fortalece la autonomía. Jurić (2025) complementa que esta 

independencia se asocia al bienestar psicológico, lo que refuerza la idea de que la 

autonomía económica no solo es un valor cultural, sino también un factor de resiliencia.

Finalmente, en el estatus social y capital, se encuentra que la riqueza como 

indicador de estatus (gráfico 7) contrasta con la tendencia a valorar más el conocimiento 

y las habilidades cognitivas (gráfico 9). Este hallazgo refleja una transición cultural: 

mientras persiste la presión por el consumo ostentoso, emergen valores alternativos 

como la educación y la innovación. Esto se conecta con Jurić (2025), quien señala que las 

actitudes culturales hacia el dinero impactan directamente en el bienestar psicológico, y 

con la idea de que el capital cognitivo puede convertirse en un nuevo símbolo de prestigio.

6. CONCLUSIONES 

La educación financiera es el eje transversal que puede transformar la indecisión 

en confianza y equilibrar la influencia de normas sociales y familiares.

La autonomía financiera se consolida como valor cultural dominante, asociado 

tanto a estabilidad económica como a bienestar psicológico.
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La familia sigue siendo un agente decisivo en la transmisión de valores financieros, 

aunque la tendencia apunta hacia mayor independencia individual.

El endeudamiento mantiene una percepción negativa, pero puede resignificarse 

con políticas de crédito responsable.

El estatus social basado en riqueza enfrenta una transición hacia la valoración del 

conocimiento y la innovación, lo que podría reducir desigualdades culturales y económicas.

En consecuencia, el análisis prospectivo y el marco teórico convergen en que el 

futuro cultural de las finanzas estará marcado por la educación financiera, la autonomía 

económica y la revalorización del capital cognitivo, aunque los riesgos de crisis y presión 

cultural siguen siendo factores que pueden alterar estas tendencias.
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